« Teraz, gdy eko-biznes jest juz =zdefiniowany, nadszedt czas na
przeprowadzenie analizy ,SWOT” (mocne i stabe strony, szanse i
zagrozenia). Aby to zrobic, rozdaj arkusz ,SWOT” kazdemu graczowii.

« Analiza SWOT to technika analizy strategicznej, ktora ma na celu
identyfikacje mocnych i stabych stron, szans i zagrozen zwigzanych z firma,
projektem lub osobg. To narzedzie strategiczne pozwala zidentyfikowac
dziatania, ktore nalezy podja¢c w celu rozwiniecia dziatalnosci przy
jednoczesnym wzmocnieniu konkurencyjnosci.

- Przyktadowe pytania dotyczace mocnych stron:
Jakie sg mocne strony eko-biznesu? Jakie potrzeby zaspokaja?
W jaki sposob firma sie wyroznia?
Na jakie umiejetnosci i/lub zasoby moge liczyc zaktadajac eko-biznes?

- Przyktadowe pytania dotyczace stabych stron:
Jakich umiejetnosci i/lub zdolnosci interpersonalnych brakuje mi obecnie, aby
rozpocza¢ dziatalnosc?
Czy potrzebuje zasobow finansowych Ilub materialnych? Konkretnej
pomocy?

. Przyktadowe pytania dotyczace mozliwosci:
Zasoby do wyszukania, umiejetnosci do zdobycia? Finansowanie? Siec¢
partnerow do zmobilizowania?

« Przyktadowe pytania dotyczace zagrozen:
Jaka role odgrywa konkurencja? Przeszkody do pokonania? Jakies obawy na
przysztosc?

Zakoncz warsztaty podsumowaniem w oparciu o pozostaty czas. Przyktadowe
pytania: Czy to ¢wiczenie wydawato ci sie trudne? Czy myslisz o wdrozeniu
swojego projektu? Jakie dzwignie nalezy pociggnac, aby rozpoczac? Jakie
wsparcie mozemy zaoferowac?...
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PREZENTACJA WARSZTATOW

Przygotowanie:

Gracz jest eko-przedsiebiorca, ktory chce rozpoczac swoja dziatalnos¢. W pierwszym » Umiesc p-lansze na sr‘f)dku stotu, a karty ,pytanie”, kara’, ,przewaga’|
warsztacie gracz definiuje swoj eko-biznes. W drugim odkrywa zycie eko-przedsiebiorcy swyzwanie” w 4 oddzielnych stosach, zakryte.

poprzez ,gre w ges”, w tym losowanie kart. Celem jest jak najszybsze ukoriczenie kursu. « Przygotuj papier, dtugopisy i stoper.

Trzeci i ostatni warsztat konczy projekt analizg SWOT. - Rozdaj po jednym zetonie na gracza i umiesc je na polu ,Start”.

T R E é CI Zasadygry:

Rozpoczyna gracz, ktory wyrzuci najwyzsza liczbe na kostce. Kazdy gracz

rzuca kostka i przechodzi do odpowiedniego pola. Jedno pole = jedna karta do
dobrania w podobnym kolorze.

W zaleznosci od koloru pola:

. Pomaranczowe pole ,pytanie”: inny gracz czyta pytanie. Jesli gracz nie
odpowie poprawnie, pozostaje na swoim miejscu, w przeciwnym razie gra
ponownie.

« Zielone pole ,przewagi”: gracz czyta je na gtos, a nastepnie przesuwa sie o
wskazang liczbe pdl, nie grajac ponownie.

« Czerwone pole ,kara” gracz czyta na gtos, a nastepnie musi zaproponowac
odpowiedz, ktora dzieli sie ze wszystkimi graczami, ktorzy moga
zareagowac. Nastepnie cofa sie o wskazang liczbe pdl bez ponownej gry.

« Niebieskie pole ,wyzwanie”: gracz musi je ukonczyc w wyznaczonym czasie.

ROZN ' N ' QTq Pozostali gracze konsultuja sie ze sobg i jesli uznaja, ze wyzwanie sie

powiodto, moga zagrac ponownie.

 1arkusz ,zdefiniuj swoj eko-biznes”
« 1arkusz ,moje przemowienie”

« 1arkusz ,Analiza SWOT”

+ 1plansza do gry

« 1 podwaojna

« 4 pionki (0o 1 na gracza)

. 8 fioletowych kart ,tematycznych
« 8 granatowych kart ,typowych”

+ 16 pomaranczowych kart pytan

« 16 czerwonych kart putapek

« 16 zielonych kart ,przewagi”

« 16 niebieskich kart ,wyzwanie”

Gra konczy sie, gdy wszyscy gracze przekrocza 40. pole.

« Przede wszystkim gracze musza zdefiniowac swoj eko-biznes. Jesli nie majg Nastepnie, w zaleznosci od pozostatego czasu (zalecany czas: 30 minut), grupa
konkretnego pomystu, moga losowo dobra¢ karte ,tematyczna® i karte moze przeprowadzi¢ podsumowanie. Przyktadowe pytania: Co pamietasz z tej
_typu’, aby zainspirowaé sie pomystem na eko-biznes. gry? Czy planujesz wdrozyc¢ swaj projekt? Jaka napotkana sytuacja sprawita ci

najwiecej trudnosci? Czy planujesz ponownie wykorzystac umiejetnosci

« Drugi krok polega na doktadniejszym zdefiniowaniu eko-biznesu. W tym celu rozwinigte podczas tych dwoch warsztatow?

nalezy rozdac¢ kazdemu graczowi arkusz ,zdefiniuj swoj eko-biznes”. Na

CELE
wypetnienie tego dokumentu zaleca sie przeznaczyc od 30 do 45 minut. EDUKACYJINE
.. i lu
. . 2 Leacii rbalnej i pisemnej W ce
. . . . . . L T umiejetnosci komunikacji we v L h i
- Trzecim krokiem jest warsztat pisarski majacy na celu napisanie . Komumkacji- ':;’;';";';a pofm gstow, prezentowania koncepc biznesowyc
ST . . . . teczne! . . - i tnerzy.
przemowienia  prezentujgcego eko-biznes. Rozdaj arkusz < ,moje :’:;ai owaiia interesariuszy, takich jak kliencl, mwestorlzycljipa‘n;v :pier'!:l i partnerstw |
e . . . . . . sci wahnia relacji, it
przemowienie” kazdemu graczowi. Kazdy gracz moze mieC dostep do . Networking: rozwijanie uTuejetqos:ni::izjektéw eko-przedsiebiorczosci.
. .. . . ia sieci w celu wspier Ao : A zonych
swojego telefonu lub komputera, aby przeprowadzi¢ badania w tym czasie. W9k°'fz-"3t9""'1?:'2:;1méw i krytyczne myslenie: umozliiwia ana||;oyv:|r;ﬁgz’f:z:'1c!;zji
. . . . .. . wiazywal . 4 i ie swia
Zaleca sie, aby gracze mieli od 45 minut do 1 godziny na wypetnienie tego l:;:uagi gl dentyfikowanie kreatywnych rozwiazan i podejmowani
dokumentu dla firmy i sciom zwiazanym z eko-
' - wuyzwaniom i niepewnosci A A
7o . Zdolnosé adaptacii: staw:a“f: ::::ztoxaé zmiany, uczyc sie na porazkach i wytrwale
: b scia cz sl ’
. . . . L . . ~ A przedsigbiorczoscia; o
« Ostatnim krokiem jest ustna prezentacja przemowienia. Cel: byc dazyé do osiagniecia celow. . umiciotnoscl przuws dozych i zarzadezych w celu
przekonujgcym w swojej argumentaciji i mowie ciata. . Przywodztwo: Nabycie podstawowych Umt B h i tworzenia pozytywnego
kutecznego kierowania zespotami, inspirowania innye
S|

érodowiska pracy w ramach eko-przedsiebiorczosci. e
. Wspoltpraca: umiejetnosc efektywnej pracy w zespoic
tworzenia synergicznych partnerstw.

budowania silnych relacji i




NAZWA EKO-FIRMY : 'y

. o / ) . @
Czas zdefiniowadé swdj projekt! 4Ye
EcopreNEETs

Jaka jest proponowana koncepcja/orodukt/ustuga? Kim sa docelowi kiienci/uzytkownicy? Kim owni konkurenci?
Jaklepmblerrylubpotrzebgwmarcy/mazac/i:en%ekto S wi kienci/uzytkownicy? Kim sg gtowni

Jakie inwestycje sg wymagane? Jaka strategia cenowa? Jakie umigjgtnosci zasobg sa wymagane? Ktorzy partnerzy/dostawcy
lbeda zaangazowani?
Jakie sg punkty sprzedazy? Jak bedziesz promowac Iub sprzedawac swoig Jaka struktura prawna zakreslic wybrana strukture)?
oferte? - Jednoosobowa dziatalnos¢ gospodarcza: Struktura biznesowa, ktorej wtascicielem i

operatorem jest jedna osoba fizyczna.

« Spotka cywilna: Spotka osobowa utworzona przez co najmniej dwie osoby fizyczne
lub prawne, podlegajaca przepisom kodeksu cywilnego.

« Spotka jawna: Podmiot prawny zarejestrowany w Krajowym Rejestrze Sadowym,
sktadajacy sie z co najmniej dwoch partnerow.

. Spotka komandytowa: Spotka osobowa, w ktorej co najmniej jeden
komplementariusz ponosi nieograniczona odpowiedzialnos¢, a co najmniej jeden
komandytariusz ponosi odpowiedzialnos¢ ograniczonga do wysokosci wniesionego
wkiadu.

. Spotka z ograniczona odpowiedzialnoscia: Odrebny podmiot prawny, w ktorym
odpowiedzialnosc wspolnikow jest ograniczona do wysokosci ich wktadow. S




B0OISKO

Teraz, gdy Twoj eko-biznes jest juz zdefiniowany, nadszedt czas, aby
napisac krotkg prezentacje (maksymalnie 5 minut prezentacji ustnej), aby
przekona¢ odbiorcow. Pamietaj, ze jezyk ciata jest wazny. Zwieksza
wiarygodnosc i wage przekazu.

1. Rozpocznij od pytania, stwierdzenia, argumentu, ktory przyciggnie uwage.

2. Przedstaw problem: opisz go, kogo dotyczy, jaki jest jego wptyw (z
prawdziwymi danymi i faktami).

3. Zaprezentuj rozwigzanie zaproponowane przez eko-firme i opisz je

szczegotowo.
4. Zakoncz mocnym zdaniem zapraszajagcym odbiorcow do zaangazowania sie
w projekt (przyktad: ,zostan aktorem zmian juz teraz”).

1. Mow na tyle gtosno i wyraznie, aby ustyszata Cie cata publicznosc.

2. Oddychaj spokojnie: gtebokie oddechy pozwolg Ci pozostac zrelaksowanym
i pewnym siebie w swojej wypowiedzi i tonie gtosu.

3. Nie mow zbyt szybko i nie wahaj sie robic przerw.

4.Przyjmuj dobrg postawe: stdj prosto z rozluznionymi ramionami i patrz
przed siebie.

5. Towarzysz swoim stowom gestami: z dtonmi skierowanymi do gory, gesty
te sprawiaja wrazenie otwartosci i szczerosci. Unikaj krzyzowania rak,
poniewaz moze to sprawiac wrazenie defensywy.

6. Spaceruj z pewnoscig siebie: nie wahaj sie porusza¢ po scenie lub w
pomieszczeniu, to dodaje dynamiki. Unikaj jednak nadmiernego btgdzenia.

7. Utrzymuj kontakt wzrokowy z publicznoscia, aby przyciagnac jej uwage.

8. Usmiechl!

‘ ? 4 CCCCC
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BACK

Produkcja,
przetwarzanie i/lub
marketing zdrowej i

lokalnej zywnosci

Turystyka
ekologiczna i
etyczna (hotele,
wypoczynexk,
gastronomia itp.)

zdrowie i dobre
samopoczucie

Niskie technologie /
czyste technologie
(technologie
podstawowe /
technologie wtasne)

Budownictwo
ekologiczne,
renowacja,
0szczednosc energii

Transport
ekologiczny

Recykling,
zarzgdzanie
odpadami, upcykling

Konsultant ds.
zrownowazonego
rozwoju






BACK

Podatek dochodowy od
osob prawnych (CIT):
Podatek ten ma
zastosowanie do osob
prawnych, takich jak
spotki z ograniczong
odpowiedzialnoscig (Sp.
Z 0.0.), spotki akcyjne
(S.A) iinne formy
korporacyjne
zaangazowane w
dziatalnos¢ handlowa.

Korzysci niekomercyjne:
Wolny zawdd (ksiegowy,
prawnik, osteopata,
lekarz, deweloper,
projektant, konsultant,
ttumacz itp.)

Podatek dochodowy od
osob prawnych (CIT):
Podatek ten ma
zastosowanie do osob
prawnych, takich jak
spotki z ograniczong
odpowiedzialnoscig (Sp.
Z 0.0.), spotki akcyjne
(S.A) iinne formy
korporacyjne
zaangazowane w
dziatalnos¢ handlowa.

Korzysci niekomercyjne:
Wolny zawod (ksiegowy,
prawnik, osteopata,
lekarz, deweloper,
projektant, konsultant,
ttumacz itp.)

Korzysci przemystowe i
komercyjne:
Ustugi komercyjne
(ubezpieczenia, firma
rozrywkowa, agent
ochrony, agent
nieruchomosci itp.) i
rzemieslnicze (fryzjer,

fotograf, kominiarz itp.).

Zyski przemystowe i
komercyjne:
Dziatalnosc polegajgca
na zapewnianiu
zakwaterowania lub
wyzywienia (hotele,
restauracje itp.)

Korzysci przemystowe i
komercyjne:
Ustugi komercyjne
(ubezpieczenia, firma
rozrywkowa, agent
ochrony, agent
nieruchomosci itp.) i
rzemieslnicze (fryzjer,
fotograf, kominiarz itp.).

Zyski przemystowe i
komercyjne:
Dziatalnosc polegajgca
na zapewnianiu
zakwaterowania lub
wyzywienia (hotele,
restauracje itp.)
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BACK

PYTANIE

Komisja Europejska przyjeta
szereg propozycji majacych
na celu dostosowanie polityki
klimatycznej, energetyczne;,
transportowsej i podatkowej
UE w celu zmniejszenia emis;ji
gazow cieplarnianych netto
O CO najmniej 55% do 2030 r.
W porownaniu z poziomami z
1990 r. Jak sie nazywa?

po% Auojeiz

PYTANIE

Jaki jest gtowny cel
badania rynku w
projekcie
biznesowym?

lousanyuoy
plopyiyMuspl zoJdo mojueipy
lousJs jaud 1 gozujod siusiwnzodz

PYTANIE

Srednia globalna
temperatura wzrosta o
0,5°C w latach 1850-
2017.

Prawda czy fatsz?

pIudols TT Zspoo

PYTANIE

Jakie sa 3 filary
zrownowazonego
rozwoju?

auzoejodg
‘0}fSIMOPOJS “DHJDPOCSOL)

PYTANIE

Wymien 2 kraje sposrod
7 emitujacych najwiecej
gazow cieplarnianych.

pyhzoug ‘plsoy ‘lzeuopu| ‘Dysfedoung
piun ‘elpu| ‘euozooupslz Aupis ‘hulyd

PYTANIE

Jaki jest przyblizony
czas zycia plastikowej
butelki wyrzuconej do

srodowiska?

10/ 000T P 00T hizpdiyy

PYTANIE

Model ,triple bottom
line” ktadzie nacisk na
3 priorytety.
Czym one sg?

yshz ‘v3aupid ‘eizpn

PYTANIE

Czym jest
Greenwashing?

DYSIMOPOJS DI 195AzJ0x DOBZOMI0P
pmowppad piupdwpy pmAzs o
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BACK

PYTANIE

Czym jest
planowane
postarzanie?

mopnpoJd
osouzomhz eoblozojupubo
alujomoJqop 81oslepod

PYTANIE

Wymien co najmniegj
jedna etykiete lub
certyfikat
srodowiskowy

TWAMOYSIMOPOJS
iwpfooyiyfioads jwhulfizhosud z osoupobz
auo blnjupbJpMb) “dj (DxIUOJIXEID
pulophm) uoas Abusuz (omasmojoghu
BUOZOMOUMOJZ) DS ‘0IGaLISOD
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PYTANIE

Podatek weglowy to
srodek motywacyjny
majacy na celu
ograniczenie emisji

gazow cieplarnianych.

Prawda czy fatsz?

Vamvid

PYTANIE

Kazda nowa firma
musi oferowac
innowacyjny produkt
lub ustuge. Prawda
czy fatsz?

ZspoJ

PYTANIE

Crowdfunding lub
finansowanie
partycypacyjne jest
istotnym zrodtem
finansowania projektow
eko-biznesowych.
Prawda czy fatsz?

Vamvad

PYTANIE

Przedsiebiorczosc to
dziedzina
zarezerwowana dla
wysoko
wykwalifikowanych
osob.
Prawda czy fatsz?

ZS4oJ

PYTANIE

Energie kopalne (ropa,
gaz, wegiel) sg uwazane
za odnawialne zrodta
enerdgii.

Prawda czy fatsz?

ZS4oJ

PYTANIE

Przedsiebiorca
zawsze pracuje sam.
Prawda czy fatsz?

‘Aouoiqdispazud
obepzoy pip 1osouzdfein
aMozonpy 03 ‘euzosiuoy 03 3sel Apb
‘DIUDPDZ dPMOBBIBP | DDZOI0 8IS
azJqop ol why o bzpaip) - ZsHo4
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BACK

KARY

Twoj stazysta spoznia
sie juz trzeci raz w tym
tygodniu.

Co robisz?

Kary: cofnijsieo 3

BACK

KARY

Sprzedany produkt jest
uszkodzony/przetermin
owany lub ustuga, ktorg
miates wykonac, nie
powiodta sie.
Co mozesz zaoferowac
klientowi?
Kary: cofnijsieo 3

BACK

KARY

Potencjalny klient mowi
ci, ze ceny twoich
produktow/ustug sg
zbyt wysokie. Co
odpowiadasz?

Kary: cofnijsieo 1

BACK

KARY

Po ustawowym
terminie 15 dni klient
chce anulowac
zamowienie lub
rezerwacje.

Co nalezy zrobic?

Kary: cofniecieo 1

BACK

KARY

Konkurent rozpoczyna
dziatalnosc w tym
samym miescie co Ty.
Jaka postawe wobec
niego przyjmiesz?

Kary: cofniecie sieo 2

BACK

KARY

Zatrudnites
ustugodawce do
stworzenia narzedzi
komunikacyjnych, ale
nie wystat on plikow w
wyznaczonym czasie.
Jak zareagowac?
Kary: cofnijsieo 1

BACK

KARY

Twaj najlepie;
sprzedajacy sie
produkt/ustuga musi
przejs¢c podwyzke cen z
powodu inflacii, jesli
chcesz byc¢ w stanie
utrzymac zysk. Co
robisz?

Kary: cofnij sie 0 2

BACK

KARY

Ztozytes wniosek o dotacje
na rozpoczecie
dziatalnosci. Zapomniates
jednak dostarczyc
dokument administracyjny.
Co robisz?

Kary: cofnijsieo 3
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BACK

KARY

Twoja witryna
zostata zhakowana,
co uniemozliwia
obecnie sktadanie
zamowien i
dokonywanie
rezerwacii.

Co robisz?

Kary: nie grasz w

BACK nastepnej rundzie

KARY

Jestes rodzicem i masz
problem z opiekg nad
dzieckiem. Masz
spotkanie z partnerem i
mozesz je przetozyc lub
zorganizowac je z
dzieckiem.

Ktore rozwigzanie
wybierasz?

Kary: cofnijsieo 1

BACK

KARY

Lokalna gazeta
udzielita ci wywiadu, ale
w twoim nazwisku jest
btad.

Co robisz?

Kary: nie grasz w
nastepnej rundzie.

KARY

Dziecko klienta
przypadkowo niszczy
sprzet.

Co robisz?

Kary: cofniecieo 3

BACK

KARY

Rozpoczates
dziatalnosc 2 miesiace
temu, ale klienci sg
rzadkoscig, poniewaz
nie jestes jeszcze
zidentyfikowany na
rynku. Jakie
rozwigzanie(a)
proponujesz?

Kary: nie bierz udziatu

w hastepnej rundzie.
BACK epne)

KARY

Zostates zaproszony na
miedzynarodowe
wydarzenie, ktore moze
wzmochnic Twojg firme,
ale odbywa sie w USA.
Mozesz sie tam dostac
tylko samolotem. To
zaszkodzi Twojemu
wizerunkowi.

Co robisz?

Kary: nie grac w
nastepnej rundzie

BACK

KARY

Chcesz uzyskac
etykiete
srodowiskowa, ale
wymaga to wielu dni
pracy, ze szkoda dla
codziennego
zarzadzania.

Co robisz?

Kary: nie graszw
nastepnej rundzie

KARY

Jeden z klientow,
wyraznie nietrzezwy,
zachowuje sie
niegrzecznie.

Jak zareagowac?

Kary: cofnijsieo 1
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BACK

PRZEWAGA

Tworzysz szum w sieciach
spotecznosciowych dzieki
filmowi podkreslajgcemu
Twoje know-how i
przyciggasz nowych
klientow.

Przewaga: krok naprzod
1

PRZEWAGA

Otrzymujesz finansowanie

Ze SwO0jego regionu.

PRZEWAGA

Miejscowa gazeta
promuje Twoj eko-biznes,
a Ty przyciggasz nowych

klientow.

Przewaga: krok naprzod
1

PRZEWAGA

Uzytkownik otrzymuje
etykiete srodowiskowa.

Przewaga: krok naprzod Przewaga: krok naprzod

3

3

PRZEWAGA

Dotaczasz do grupy eko-
przedsiebiorcow, z
ktorymi spotykasz sie co
miesiac.

Przewaga: krok naprzod
3

PRZEWAGA

Twoi klienci polecajg Cie z
ust do ust.

Przewaga: krok naprzod
1

PRZEWAGA

Tworzysz swojg strone
internetowa.

Przewaga: krok naprzod
1

PRZEWAGA

Nawigzujesz wspotprace z
innym eko-biznesem,
dzieki czemu zyskujesz
nowych klientow.

Przewaga: krok naprzod
1
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BACK

PRZEWAGA

Podnosisz swiadomose¢ na
temat zrownowazonego
rozwoju poprzez nowe
dziatania, a to przynosi Ci
nowych klientow.

Korzysc: krok naprzod 1

PRZEWAGA

Bierzesz udziat w
wydarzeniu, ktore
pozwala rozwingc siec
partnerow, finansistow i

potencjalnych klientow.

Korzysc: krok naprzod 2

PRZEWAGA

Wybierajgc odnowiony
sprzet cyfrowy dla swoje;
firmy, mozesz
zainwestowac wiecej w
inne wydatki.

Korzysc: krok naprzod 1

PRZEWAGA

Budujesz baze danych
klientow i tworzysz swoj
pierwszy newsletter.

Korzysc: krok naprzod 1

PRZEWAGA

Promujesz produkt lub
ustuge, dzieki czemu
zyskujesz nowych
klientow.

Korzysc: krok naprzod 1

PRZEWAGA

Jestes przestuchiwany w
ramach reportazu
telewizyjnego.

Korzysc: przejscie do
przodu 3

PRZEWAGA

Twoi znajomi i rodzina
promuja Twoje strony w
mediach
spotecznosciowych, a Ty
zyskujesz obserwujacych.

Korzysc: krok naprzod 1

PRZEWAGA

Wrazliwy na sprawe,
ktorej bronisz, dostawca
oferuje Ci potrzebny
sprzet bezptatnie.

Korzysc: krok naprzod 1



FRONT

WYZWANIE

&
N, 7
o\ /9

EcopreNEETs

WYZWANIE

&
L\ /
o\ /9

EcopreNEETs

WYZWANIE

&
L\
o\ /9

EcopreNEETSs

WYZWANIE

&
L\
o\ /9

EcopreNEETSs

WYZWANIE

&
N, 7
o\ /9

EcopreNEETs

WYZWANIE

&
N7
o\ /9

EcopreNEETs

WYZWANIE

&
L\
o\ /9

EcopreNEETSs

WYZWANIE

&
.7
o\ /9

EcopreNEETs




BACK

WYZWANIE

Znajdz slogan w 2
minuty

BACK

WYZWANIE

Zaprojektuj ulotke
w 2 minuty

WYZWANIE

Narysuj logo w 2
minuty

WYZWANIE

Napisz swojg karte
graficzna (kolory,
typografia itp.) w 2
minuty.

WYZWANIE

Wystgpienie bez
notatek

WYZWANIE

Napisz swoj
pierwszy post na
Instagramie w 2
minuty

WYZWANIE

Twoj sgsiad po
lewej jest
potencjalnym
klientem, masz 2
minuty, aby
przekonac go do
zostania klientem

WYZWANIE

Wyobraz sobie
oferte
wprowadzajgca
(przyktad: oferta
,odkrywcza” za
pot ceny) w 2
minuty.
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BACK

WYZWANIE

Twoj sgsiad po
prawej jest
urzednikiem

wybranym przez
departament.
Musisz
zaprezentowac mu
swoj eko-biznes w
ciggu 2 minut

BACK

WYZWANIE

Znajdz 3 stowa,
ktore definiuja
Twoj eko-biznes

WYZWANIE

Twaj sgsiad po lewe;
to potencjalny
inwestor, ktorego
spotkates na imprezie.
Przedstaw sie mu i
opowiedz o swoim
eko-biznesie w ciggu 2
minut

WYZWANIE

Znajdz i zbierz
przedmioty
nadajgce sie do
recyklingu w
pomieszczeniu w
czasie krotszym niz
3 minuty.

WYZWANIE

Odpowiedz na ten
komentarz na pismie:
.Philippe D:
Rozczarowany moim
doswiadczeniem z tg
firma” w mnigj niz 2
minuty

WYZWANIE

Zdefiniuj 3
wartosci
specyficzne dla
Twojego eko-
biznesu w mnigj niz
2 minuty.

WYZWANIE

Odpowiedz na ten
komentarz na
pismie: ,Isabelle S:
Jestem
zachwycony moim
doswiadczeniem z
ta firmga” w mnigj
niz 2 minuty

WYZWANIE

Okreslenie 3
podstawowych
umiejetnosci dia

zawodu eko-
przedsiebiorcy
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